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心得体会
所谓“格子铺”，就是被分割成若干“格子柜”的店铺。在店中，任何人都可租赁一个或多个“格子”来摆放自己的货品，并交由店主代为销售。对于时尚年轻人来说，格子铺已不是新鲜事，在上海、杭州格子铺遍地开花甚至逐步衰弱之时，格子铺却刚刚悄悄兴起。一个个用木板隔成的“格子”不但出售时尚物，也承载着当下年轻人的创业梦想。
下面我来说说我经营格子铺得出来的经验吧。
1、 与格子铺的地理位置有关系（一个好的格子铺肯定是开在一个商街或者旁边小区大学附近）！
2、 和店家有关系，我记得我原来租格子铺都先去逛一下，不是说逛店的装修风格，主要是去看店员或者说是店家的服务，如果店家抱着爱买不买的姿态，我想销量不会很高！
3、 和商品质量和创意有关系，如果前两条都具备了但商品质量和创意确实不好，不能打动 顾客，我想销量也不会很高，这个也是困扰我的一个问题，什么东西能有创意，质量又好？
4、 售后，格子铺怎么说都是实体店，很怕卖一些对人身体有伤害，或者质量不过管的商品，但是商家又没有办法，我估计很多商家都和我一样经历过工商部门，商家只能自己吸取经验，不是什么格主的物品都可以摆放的。
